
Majster MLM - „New Code“
budovania úspešného tímu, pasívneho

príjmu a prosperity

M A N U Á L  K  T R É N I N G U

Inovuj a nakopni svoje Zlaté Impérium

facebook.com/AndyWinsonOfficial
instagram.com/AndyWinsonOfficial

tiktok.com/@AndyWinsonOfficial
youtube.com/AndyWinson

AndyWinson.sk

Š P E C I Á L N E  P R E



Diár úspechu R.A.D.®

Neplánujte si čas, plánujte si život!

HORÚCE NOVINKY!

w w w.DiarUspechu.sk

Získajte laserové sústredenie na skutočne dôležité veci, postupujte systematicky
a vďaka unikátnemu 9-krokovému systému si naplňte v roku 2022 o 10x viac cieľov a snov.
Po 1-krát v 3 farebných variáciách!

NAKOPÁVAČ TELA A MYSLE
Teraz obohatený o ešte viac

potrebných zložiek!

Vytrvajte na ceste za svojimi snami a majte pritom vždy dostatok energie!
Vyzbrojte sa nástrojmi, ktoré vám v tom pomôžu.

Okamžitý prílev energie a denný prísun všetkých
potrebných látok a vitamínov len v 10 ml denne.

Winson Energy

energy@winsonenergy.com

w w w.WinsonEnergy.com
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UPOZORNENIE:

Rady a cvičenia na tomto tréningu sú pre ľudí s normálnym zdravotným stavom, ktorí nepotrebujú 
lekársku pomoc a nenahrádzajú riadnu lekársku diagnostiku a starostlivosť poskytovanú lekárom 
alebo psychiatrom. Autor a vlastník autorských práv tohto programu, Akadémia Andyho Winsona, 
nenesie žiadnu zodpovednosť za nesprávne použitie, zlé pochopenie výkladu a následné nesprávne 
aplikovanie. Návody, tipy a rady v tomto programe nie sú zárukou Vášho budúceho finančného úspechu. 
Skôr ako budete investovať, poraďte sa s odborníkom.

„V každom človeku drieme MAJSTER. Jeho prebudenie nevyžaduje 
veľa - iba rozhodnutie, denný tréning, húževnatosť, pravidelnosť, 

disciplínu, vytrvalosť... To, čo každý deň robíte, v tom ste MAJSTER.“
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Vítam Ťa na tréningu Majster MLM - „New Code“ budovania úspešného tímu, pasívneho príjmu 
a prosperity.

Gratulujem Ti k podniknutiu dôležitého kroku na ceste Tvojho osobného a profesionálneho rastu. 
Chystáš sa ovládnuť nové princípy a stratégie, ktoré nielen že dokážu zlepšiť Tvoje zisky a výsledky, 
ale umožnia Ti stať sa lepším lídrom a človekom. 

Aj keď momentálne prechádzame náročným obdobím, je to tiež čas veľkých príležitostí. Objavia ich 
však len tí, ktorí sú ochotní dať zo seba viac vo chvíľach, keď sa veci zdajú nemožné. 

Žiadna cesta sa nezaobíde bez výziev a skúšok, no práve takéto momenty rozhodujú o víťazoch a tých, 
ktorí napokon uspejú, pretože silní a odvážni ľudia tvoria dobré časy. 

Na podnikateľskom modeli MLM je úžasné, že dáva slobodu a poskytuje nekonečné možnosti, ako 
si vytvoriť život, po akom túžiš. Máš v rukách moc zlepšovať kvalitu nielen svojho života, ale aj svojich 
klientov a spolupracovníkov.

Aby si to dokázal/a a dosahoval/a žiaduce a trvalé výsledky, je dôležité na sebe neustále pracovať, 
vzdelávať sa a obklopovať sa tými správnymi ľuďmi. A práve preto si dnes tu.

Čaká Ťa nabitý program a množstvo cenných informácií, ktoré keď pochopíš a začneš používať, 
staneš sa výkonnejším/výkonnejšou, efektívnejším/efektívnejšou a budeš schopný/á zabezpečiť 
sústavný a udržateľný rast Tvojmu podnikaniu.

Budeme rozvíjať nielen Tvoj podnikateľský model, ale zameriame sa tiež na tú najdôležitejšiu 
zručnosť, a to na budovanie Tvojho silného, neporaziteľného a odolného JA!

Som poctený, že Ťa môžem pri tom sprevádzať.
Ďakujem za Tvoju dôveru
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Cvičenie o súčasnosti

Definuj, čo pre teba znamenajú jednotlivé pojmy:

1. MLM je ..................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

2. Peniaze sú ..........................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

3. Kríza je ..................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

4. Korona je ............................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

5. Pandémia je .....................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

6. Úspech je ...........................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

7. Neúspech je ......................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

8. Uzavretie objednávky je ............................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

9. Odmietnutie od zákazníka je .................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................
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10. Predaj je ............................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

11. Presviedčanie druhých je ........................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

12. Telefonovanie s kamarátkou je ............................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

13. Telefonovanie potenciálnemu zákazníkovi je .............................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

14. Budovanie vlastného tímu je ...............................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

15. Akú činnosť robíš v živote najradšej? .............................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................  

Je to ako? ................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

16. Kto si? .................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

Si ako čo? .................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................
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Cvičenie

Zodpovedz si nasledujúce otázky:

1. V čom podnikáš?

.......................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

2. Ako sa ti darí? Ohodnoť na stupnici od 0 - 10 tvoju momentálnu spokojnosť s tým, kde sa nachádzaš.
    0 - veľmi zle
    10 - veľmi dobre

3. Čo ťa dusí? Čo bráni tvojmu rastu?

.......................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

4. Čo musíš zmeniť teraz, aby si sa posunul/a na ďalší level?

.......................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................
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3 DÔVODY, PREČO TVOJ BIZNIS NEFUNGUJE

1.   S .................................................................

2.   S .................................................................

3.   S .................................................................

Strach je ................................................................................... predstava.

Viera je ................................................................................... predstava.

Sú to rozhodnutia, nie podmienky, ktoré ovplyvňujú tvoj biznis.

2 sily, ktoré formujú naše rozhodnutia:

1.   S .................................................................

2.   I ................................................................. (hodnoty, presvedčenia, viery...)

strach, strach, strach, neriadená, usmernená, stav, identita
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nálady, užitočná, neužitočná

STAV

Naše správanie je výsledkom .................................................................., v ktorej sa práve nachádzame. 

Nálada môže byť .................................................................. a podnetná alebo taktiež ................................................................ 

a obmedzujúca. 

Málokto ju však vie ovládnuť.

Ako ovládnuť svoju náladu/stav, a tým aj výsledky? 
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Cvičenie

Kto si?

.......................................................................................................................................................................................................................................

Si ako čo?

.......................................................................................................................................................................................................................................

Ako sa definuješ?

.......................................................................................................................................................................................................................................

Je to to, čo ťa bytostne napĺňa a robí šťastným/šťastnou?

.......................................................................................................................................................................................................................................

Keď budeš tým, kým si teraz, dosiahneš svoj cieľ?

.......................................................................................................................................................................................................................................

Na akej úrovni nadšenia/motivácie/odvahy od 0 - 10 sa nachádzaš, keď si tým, kým si?

.......................................................................................................................................................................................................................................

Aká je úroveň tvojho strachu od 0 - 10, keď si tým, kým si?

.......................................................................................................................................................................................................................................

Kým by si mal/a byť, aby sa ti v živote a biznise začalo viac dariť? Mal/a by si byť ako čo?

.......................................................................................................................................................................................................................................

 
Keď si teraz ako ..................................................... , ako o sa ti zvládajú úlohy? Ako sa ti teraz chce púšťať do vecí, 
ktoré odkladáš?

.......................................................................................................................................................................................................................................

Aká je teraz úroveň tvojho nadšenia/motivácie/odvahy?

.......................................................................................................................................................................................................................................

Aká je úroveň tvojho strachu, keď si tým, kým si?

.......................................................................................................................................................................................................................................

IDENTITA

Naša identita riadi celý náš život a taktiež aj biznis. Je to príbeh, ktorý máme vytvorený o sebe a ktorý 
interpretujeme svojmu okoliu prostredníctvom nášho konania a rozhodovania.



Majster MLM - „New Code” budovania úspešného tímu, pasívneho príjmu a prosperity © Andy Winson 2021 9

5 KROKOV, AKO VYTVORIŤ JEDINEČNÚ IDENTITU

1. Uver v silu tvojej identity.

2. Identifikuj a vyjadri tvoju konkurenčnú výhodu.
     Čo je tvoja pridaná hodnota? Čo nedokáže dať tvojim klientom nikto iný?

3. Vyjadri ju kongruentne.
     Aký je hlavný dôvod, pre ktorý by mali ľudia u teba nakupovať?

4. Zži sa s ňou!

5. Prezentuj ju navonok!
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SILA PREČO

Hlavný dôvod, prečo mnohí nedosahujú také výsledky, aké by chceli, spočíva v nedostatočnej 

.............................................................. . Nemajú hnací motor – dôvod, prečo to robiť.

SILNÉ .............................................................. je práve to, čo ťa motivuje k .............................................................. a akcia je 
to, čo ťa dovedie k úspechu.

Motivácia a vízia toho, čo ťa na konci čaká by mala byť tvoja .............................................................. v časoch, keď 
sa ti zrovna nedarí. Keď potrebuješ nabrať silu, odvahu a znova sa postaviť, keď ťa niečo zrazí 
na kolená.

Ak však nemáš .............................................................., prečo túžiš niečo dosiahnuť, pravdepodobne nie si 
o tvojom cieli presvedčený/á alebo pracuješ na sne niekoho iného.

motivácii, PREČO, akcii, opora, dôvod
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Cvičenie

1. Napíš si, čo je tvojím skutočným cieľom. Kam sa chceš dostať v budovaní svojho biznisu? Opíš, čo 
presne vidíš, cítiš, prípadne počuješ.

2. Prečo to chceš? Prečo sa tam chceš dostať?

3. Čo získaš, keď to dosiahneš? Napíš všetku tvoju motiváciu a pocity, ktoré budeš prežívať. Aký význam 
a hodnotu to pre teba má?

4. Čo stratíš, keď to dosiahneš (vzťah, priateľov, prácu...)?

5. Akú bolesť budeš prežívať, keď to nedosiahneš? Ako sa budeš cítiť?

6. Ešte stále to chceš?



Majster MLM - „New Code“

Majster MLM - „New Code” budovania úspešného tímu, pasívneho príjmu a prosperity © Andy Winson 202112

PRELOMOVÝ MOMENT

Prelomový moment je moment v tvojom živote, kedy sa všetko zmení - keď to, čo bolo nemožné 
sa stane možným!

3 kľúčové elementy,
ktoré prinášajú prelomové momenty do nášho života:

1.   S .................................................................

2.   P .................................................................

3.   S .................................................................

stratégia, príbeh, stav
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5 KĽÚČOVÝCH KROKOV,
AKO INOVOVAŤ SVOJ ZLATÝ BIZNIS

1.   Nové .................................................................

2.   Nové .................................................................

3.   Nové .................................................................

4.   Nové .................................................................

5.   Nové .................................................................

názory, otázky, perspektívy, túžby, technológie

Cvičenie

Vytvor si strategický plán inovovania tvojho biznisu.

1. Aké nové hlasy/názory začneš počúvať?

2. Aké nové otázky si začneš klásť?

3. Z akých nových perspektív sa začneš pozerať na tvoj biznis?

4. Aké nové túžby si začneš napĺňať a rozvíjať?

5. Aké nové technológie zavedieš do svojho biznisu?
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Cvičenie o súčasnosti

Definuj, čo pre teba znamenajú jednotlivé pojmy:

1. MLM je ..................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

2. Peniaze sú ..........................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

3. Kríza je ..................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

4. Korona je ............................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

5. Pandémia je .....................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

6. Úspech je ...........................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

7. Neúspech je ......................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

8. Uzavretie objednávky je ............................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

9. Odmietnutie od zákazníka je .................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................
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10. Predaj je ............................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

11. Presviedčanie druhých je ........................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

12. Telefonovanie s kamarátkou je ............................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

13. Telefonovanie potenciálnemu zákazníkovi je .............................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

14. Budovanie vlastného tímu je ...............................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

15. Akú činnosť robíš v živote najradšej? .............................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................  

Je to ako? ................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

16. Kto si? .................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

Si ako čo? .................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................
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KAM SI SA DNES POSUNUL/A?

CVIČENIE

1. Čo je po dnešnom tréningu inak v tvojej mysli?

2. Aké nové rozhodnutie si prijal/a?

3. Aké nové zdroje si získal/a?

4. Kým si sa stal/a vo svojom vnútri?

5. Aký záväzok si si dal/a pre seba?
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ČO MÁM SPRAVIŤ TERAZ?

CVIČENIE

Uveď 3 akcie, ktoré podnikneš hneď teraz, pretože ťa k tomu podnietil tento tréning:

1.  ...................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

2.  ..................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

3.  ..................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................

.......................................................................................................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................................................................................................
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POZNÁMKY
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POZNÁMKY
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POZNÁMKY
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POZNÁMKY
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POZNÁMKY
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POZNÁMKY
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POZNÁMKY



Majster MLM - „New Code” budovania úspešného tímu, pasívneho príjmu a prosperity © Andy Winson 2021 25

POZNÁMKY
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POZNÁMKY
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POZNÁMKY
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Gratulujem Ti!

Vyzbrojil/a si sa nástrojmi, ako inovovovať a nakopnúť svoje 
Zlaté Impérium! Buď odvážny/a a vydaj sa v ústrety Tvojej 

úspešnej budúcnosti.

Ak Ti tréning pomohol a myslíš si, že je dôležitý aj pre iných ľudí, staň sa naším
fanúšikom a napíš nám Tvoje pocity a zážitky na:

www.facebook.com/AndyWinsonOfficial

www.instagram.com/andywinsonofficial

tiktok.com/@AndyWinsonOfficial

youtube.com/AndyWinson

Ďakujem.

S úctou k Tvojej jedinečnosti

„Dnes ste trénovali,
zápas začína od zajtra každý deň.“

Andy Winson

Tréningy:

 www.ObjavSvojuSilu.sk

www.TajomstvoMysleBohatych.sk

www.NajlepsiRokMojhoZivota.sk

www.10xEnergy.sk

www.Nazivo.MysliKonajZbohatni.sk

Profesionálne tréningy:

www.NewCodeNLP.sk

www.MajsterKomunikacie.sk

www.MajsterPodii.sk

www.MajsterPredaja.sk

www.MajsterMLM.sk

www.SuperLeader.sk

Skupiny:

www.facebook.com/groups/99dni

www.facebook.com/groups/MotivaciaAUspech

Iné weby a produkty:

www.AndyWinson.sk

www.MakacVsBohac.sk

www.KlubAndyhoWinsona.sk

www.DiarUspechu.sk

www.WinsonEnergy.sk

www.Vykonam.sk

www.MysliKonajZbohatni.sk

www.objavsvojusilu.sk/v-krize/

www.objavsvojusilu.sk/rozzhav-
svoj-vztah/



Majstrovské ovládnutie mysle a života!

NLP Premier
Practitioner

Spoznajte stratégie tých najúspešnejších. 
Objavte jednoduché, no extrémne účinné 

techniky NLP, dosahujte ciele oveľa 
rýchlejšie a zažite absolútnu zmenu mysle

a svojho života. 

Jednoduché techniky, výnimočné výsledky!

NLP Master 
Practitioner

Zoznámte sa s hypnózou, koučovacími 
technikami a ešte viac prehĺbte svoje 

poznatky o tom, ako takmer okamžite možno 
pomôcť sebe a ostatným v akýchkoľvek 

oblastiach života.

Získate kontrolu nad svojím
životom, zdravím
a finančnou situáciou.

Naučíte sa spôsoby
a postupy rýchleho
dosahovania výsledkov.

Objavíte svoje poslanie
a odomknete svoj
skutočný potenciál.

Budete vedieť zmeniť svoj
stav a náladu kedykoľvek
a na akomkoľvek mieste.

Spoznáte hypnotický
jazyk najväčších spíkrov
a obchodníkov sveta.

Budete vedieť pomôcť
nielen sebe, ale aj ľuďom
vo svojom okolí.

Zažite špičkové certifikované tréningy
pod vedením Andyho Winsona – jediného autorizovaného trénera New Code NLP.

Celosvetovo
platný

certifikát

5 x 3-dňové
moduly

Ak máte záujem o bližšie informácie ohľadom tréningu NLP, vypíšte nezáväzný kontaktný formulár:



Tréningy pre všetky oblasti života

Najlepší Rok Môjho Života
Zamiluj sa do každej minúty svojho života! Nakopávač roka!
www.NajlepsiRokMojhoZivota.sk

10X Energy
Získaj viac energie, vytúženú postavu a zbav sa svojich zlozvykov
www.10xEnergy.sk

Objav Svoju Silu
Dni plné transformácie, vďaka ktorým odblokuješ svoj vnútorný potenciál
www.ObjavSvojuSilu.sk

Tajomstvo Mysle Bohatých
Finančný manuál pre život v hojnosti
www.TajomstvoMysleBohatych.sk

Profesionálne tréningy

NLP Premier Practitioner
Jednoduché techniky - výnimočné výsledky!
www.NewCodeNLP.sk

Majster Pódií
Strhni publikum k potlesku v stoji
www.MajsterPodii.sk

Super Leader
Urob z nemožného možné
www.SuperLeader.sk

Majster Predaja
Ovplyvňuj prirodzeným spôsobom a staň sa najlepším v predaji
www.MajsterPredaja.sk

Pre viac informácií nás kontaktuje na tel. čísle +421 908 777 808 alebo e-mailom na akademia@andywinson.com

Tréningy sa uskutočnia v plánovanom termíne, avšak len v prípade, že to vládne opatrenia v danom čase umožnia.

3 
dn

i
3 

dn
i

15
 d

ní

Life Leadership
Ako ovládnuť seba a stať sa lídrom svojho života
www.LifeLeadership.sk1 

de
ň

2 
dn

i
2 

dn
i

3 
dn

i
1 

de
ň

1 
de

ň

27.5. – 29.5.2022

Piatok – Nedeľa

Majster Komunikácie
Získaj rešpekt od prvých sekúnd
www.MajsterKomunikacie.sk1 

de
ň7.11.2021

Nedeľa

15.1.2022

Sobota

26.2.2022

Sobota

2022

22.10. – 23.10.2021

Piatok – Sobota

2022

27.3. – 29.3.2022

Nedeľa – Utorok

2022

Neurolingvistické programovanie

NLP Master Practitioner
Majstrovské ovládnutie mysle a života. Pre pokročilých!
www.NewCodeNLP.sk15

 d
ní02/2022

02/2022

Predbežné termíny tréningov 2021/2022

virtual

virtual

virtual

Majster MLM
Získaj finančnú a časovú slobodu v biznise 21. storočia
www.MajsterMLM.sk1 

de
ň14.11.2021

Nedeľa

virtual

Kráľ Online Biznisu
Online konferencia1 

de
ň24.10.2021

Nedeľa
virtual
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